Umsatzplanung nach Produkten/Dienstleistungen

1. Geschaftsjahr

Umsatz netto je
Produkt/ Dienstleistung
pro Jahr

Produkt/ Verkaufspreis netto pro Anzahl verkaufter Produkte/
Dienstleistung Produkt/Dienstleistung Dienstleistungen pro Jahr

0,00
0,00
0,00
0,00
0,00
0,00

2. Geschiftsjahr

Umsatz netto je
Produkt/ Dienstleistung
pro Jahr

Produkt/ Verkaufspreis netto pro Anzahl verkaufter Produkte/
Dienstleistung Produkt/Dienstleistung Dienstleistungen pro Jahr

0,00
0,00
0,00
0,00
0,00
0,00

3. Geschiftsjahr

Umsatz netto je
Produkt/ Dienstleistung
pro Jahr

Produkt/ Verkaufspreis netto pro Anzahl verkaufter Produkte/
Dienstleistung Produkt/Dienstleistung Dienstleistungen pro Jahr

0,00
0,00
0,00
0,00
0,00
0,00



Umsatzplanung fiir den Einzelhandel nach zu erwartenden Kunden

1. Geschaftsjahr

Tage pro Jahr

- Sonn- und Feiertage

- Samstage

- sonstige Tage, an denen geschlossen ist
= Offnungszeiten pro Jahr

Durchschnittsumsatz je Kunde

Anzahl zu erwartender Kunden pro Tag
tatsachliche Offnungszeiten pro Jahr

= Jahresumsatz netto

2. Geschaftsjahr

Tage pro Jahr

- Sonn- und Feiertage

- Samstage

- sonstige Tage, an denen geschlossen ist
= Offnungszeiten pro Jahr

Durchschnittsumsatz je Kunde

Anzahl zu erwartender Kunden pro Tag
tatsachliche Offnungszeiten pro Jahr

= Jahresumsatz netto

3. Geschiftsjahr

Tage pro Jahr

- Sonn- und Feiertage

- Samstage

- sonstige Tage, an denen geschlossen ist
= Offnungszeiten pro Jahr

Durchschnittsumsatz je Kunde

Anzahl zu erwartender Kunden pro Tag
tatsachliche Offnungszeiten pro Jahr

= Jahresumsatz netto

365

365

365

0,00

365

365

365

0,00

365

365

365
0,00



